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GeschäftsWelt

Hörwelt Heeg feiert 10-jähriges Jubiläum
Die Akustik-Experten bieten beste Fachberatung – Gewinnspiel zum Jahrestag

Heidelberg. (run) Wer in diesen Tagen in eine 
der Filialen der Hörwelt Heeg in der Heidel-
berger Weststadt oder Dossenheim geht, 
kommt automatisch an den vielen bunten 
Ostereiern im Schaufenster vorbei. Reine 
Oster-Dekoration sind die vielen Eier, die von 
kleinen Künstlern aus verschiedenen Kin-
dertagesstätten der Region bemalt wurden, 
aber nicht. „Sie sind ein wichtiger Bestand-
teil unserer Jubiläums-Aktion“, sagt Inhabe-
rin Alexandra Heeg und zeigt auf das große 
Schaufenster. „Schätzen sie doch mal, wie 
viele Eier sind das?.“
Vor dieser Frage stehen alle, die am Ge-
winnspiel zum 10. Geburtstag der Hörwelt 
Heeg teilnehmen wollen. Zu gewinnen gibt 
es einen Gutschein über 250,– Euro für die 
Badewelt Sinsheim, bis zum 30. 4. können 
Interessierte noch im Laden teilnehmen. 
„Das Spiel wird von unseren Kunden sehr 
gut angenommen“, freut sich Heeg.
Das gilt übrigens auch für das Angebot der 
Akustik-Experten. Seit dem Startschuss 2009 
bieten Heeg und ihr Team erstklassigen Ser-
vice rund um das Thema Hören. Dazu gehören 
Hörtests, Hörsysteme für alle Altersklassen, 
Hörtraining, Service für Cochlea-Implantate, 
maßgefertigter Gehör- und Schwimmschutz 
und apparative Versorgung von Tinnitus-Be-
troffenen. „Wir sind mit unserem Angebot im-
mer auf dem neuesten Stand und bieten da-
bei für alle Preisklassen passende Lösungen“, 
sagt Heeg und fügt an, dass sie alle auf dem 
Markt befindlichen Geräte anbietet. „Wir sind 
Inhabergeführt und somit unabhängig von ein-
zelnen Herstellern.“ 
Wichtig sei für sie und ihre Mitarbeiter ein 
erstklassiger Service und ein Vertrauensver-

hältnis zu den Kunden. „Wer zu uns kommt, 
wird immer individuell von gut ausgebilde-
tem Fachpersonal beraten“, sagt Heeg und 
ergänzt: „Dafür stehen wir.“ 
Zu vielen Kunden haben die Mitarbeiter be-
reits ein persönliches Vertrauensverhältnis 
aufgebaut. „Unsere Kunden schätzen die 
Verlässlichkeit im Personal und die dadurch 
entstandene Bindung“, sagt Heeg.
Regelmäßige Fortbildungen für die 10 Mit-
arbeiter (darunter 3 Azubis) sind für Heeg 
selbstverständlich. Die Mutter von zwei 
Kindern legt darüber hinaus großen Wert 
auf eine freundliche, familiäre Atmosphä-
re. „Wenn mein Team mit Freude arbeitet, 
kommt das auch unseren Kunden zugute.“ 
 
Mehr Infos unter: www.hoerwelt-heeg.de

Spaß im Europa-Park – Erlebniswochen-
ende und Freikarten zu gewinnen

Von Europa bis in den Weltraum: der Europa-Park begeistert

Rust. (zg) Im Herzen des Dreiländerecks 
begeistert der Europa-Park Jung und Alt 
mit über 100 Attraktionen und Shows. Auf 
einer Fläche von 95 Hektar laden 15 euro-
päische Themenbereiche mit landestypischer 
Architektur, Gastronomie und Vegetation zu 
einer einzigartigen Entdeckungstour ein. In 
der Saison 2019 dürfen die Besucher dabei 
auf viel Neues gespannt sein: Im Traumzeit- 
Dome gibt das 360-Grad-Filmabenteuer „Mis-
sion Astronaut“ spektakuläre Einblicke in die 
Welt der Raumfahrt. Außerdem eröffnet im 
Laufe der Saison der farbenfrohe skandinavi-
sche Themenbereich samt Gastronomie- und 
Shoppingangeboten. Die „Schatzkammer“ in 
der Deutschen Allee bietet einen ersten Vor-
geschmack auf die Themenfahrt „Piraten in 
Batavia“, die 2020 realisiert wird. Ab dem 
12. Juli sorgen die Junior Club Studios im 
niederländischen Themenbereich für jede 
Menge Spaß und Action bei den Kids. Nach 
einer aufregenden Reise quer über den Kon-
tinent können die kleinen und großen Gäste 
sowohl in den parkeigenen Erlebnishotels als 
auch im Camp Resort Kraft für neue Expe-
ditionen tanken. Ab 31. Mai heißt das neue 
Europa-Park Hotel „Krønasår“ die ersten Be-
sucher willkommen.

Info:
Der Europa-Park ist in der Sommersaison 
2019 vom 6. April bis zum 3. November 
täglich von 9 bis 18 Uhr geöffnet (längere 
Öffnungszeiten in der Hauptsaison).
Tel. 07822 - 77 66 88, www.europapark.de
Mitmachen und gewinnen
Lust auf Deutschlands größten Freizeitpark 
mit seinen verschiedenen Themenbereichen 
bekommen – auf eine rasante Fahrt mit den 
Achterbahnen „Wodan“, „Poseidon“, „Silver 
Star“, „Blue Fire Megacoaster“ oder „Eu-
ro-Mir“? Auf Party, Stimmung und mehr? 
Dann beim Gewinnspiel mitmachen: Als Prei-
se winken ein Erlebniswochenende für die 
ganze Familie (zwei Erwachsene, zwei Kinder 
inklusive Übernachtung und Parkeintritt) so-
wie zwei Eintrittskarten.
Wer gewinnen will, schickt eine SMS an die 
Nummer 52020 mit RNZ GW GEWINN (auf 
Leerzeichen achten) mit dem Kennwort „Eu-
ropapark“ sowie Name und Adresse oder ruft 
an unter Telefon 0137822/702328. Die Akti-
on läuft bis Sonntag, 21. April 2019. 
(Kosten pro Anruf 0,50 Euro aus dem dt. Fest-
netz. Anrufe aus dem dt. Mobilfunknetz ggf. stark 
abweichend. Kosten pro SMS aus dem dt. Mo-
bilfunknetz 0,49 Euro. Die Namen der Gewinner 
können veröffentlicht werden.)

Heidelberger-Handwerk  
hilft Kita in Kirchheim

Das Handwerks-Netzwerk renovierte die AWO-Einrichtung 

Heidelberg. (run) In der Kindertagesstätte Ba-
discher Hof in Kirchheim gab es an diesem 
Vormittag nur strahlende Gesichter. Grund 
war der Besuch einer Gruppe des Heidelber-
ger-Handwerks e.V.. Die Vereinigung der Hand-
werksunternehmen begutachtete die Arbeiten, 
die in den vergangenen Wochen durchgeführt 
wurden. Es wurden Wände gestrichen, Wege 
begradigt, Fenster eingesetzt, Spielplatz und 
Garten ausgebessert und diverse Reinigungs-
arbeiten geleistet. Die Arbeiten hätten norma-
lerweise mehrere Tausend Euro gekostet. „Es 
ist uns eine Herzensangelegenheit, den Kin-
dern ein schönes und kindgerechtes Umfeld 
zu ermöglichen“, sagte Karl-Heinz Winterbau-
er, Vorsitzender des Heidelberger Handwerks.
Kita-Leiter Daniel Schneider und Stefanie 
Burke-Hähner vom Kreisverband des Betrei-
bers AWO (Arbeiterwohlfahrt) äußerten uni-
sono ihren Dank: „Das war wirklich eine tolle 
Aktion, die uns sehr weitergeholfen hat.“
Das Heidelberger-Handwerk e.V. wurde 2010 

gegründet. Sie besteht aktuell aus 19 Fir-
men. Für jedes Gewerkgehört nur eine Firma 
der Gruppe an. Im Mittelpunkt des Netzwerks 
steht die Pflege der Zusammenarbeit der Mit-
gliedsfirmen. Ein gemeinsames Seminar zur 
Kooperation im Jahr 2011 war so etwas wie 
der Startschuss. Weiter ging es 2012 und 
2013, als man gemeinsam an den Drachen-
bootrennen auf dem Neckar teilnahm. Seit 
2015 ist die Vereinigung mit ihrer Werbung 
als Sponsor beim jährlich stattfindenden  
Beachvolleyball-Cup auf der Neckarwiese 
dabei. Gemeinsame Unterstützungs-Aktionen 
für Einrichtungen gibt es seit 2016. In dem 
Jahr wurden für die Renovierung der Pforte des 
Klosters Neuburg und für Reparaturarbeiten 
auf dem Kirchturm ein fünfstelliger Betrag in-
vestiert. Welche Einrichtung in Heidelberg un-
terstützt wird, entscheiden die Mitglieder auf 
einer ihrer Versammlungen. Bewerbungen für 
die Unterstützung durch das Heidelberger- 
Handwerk e.V können eingereicht werden.

Hinten von links: Nadine Roullet (Breer-Gebäudedienste), Sebastian Eck (Maler-Eck), Kai Grim-
minger (Müller-Bau), Stefanie Burke-Hähner (AWO-Kreisverband), Karl Breer (Breer-Gebäude-
dienste), Karl-Heinz Winterbauer (Vorsitzender Heidelberger Handwerk), Marianne Scheid-Wetzel 
(Wetzel Gartenbau), Rainer Rutsch (Fensterbau Rutsch). Unten links: Daniel Schneider (Kitaleiter 
Badischer Hof Kirchheim)
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Zum 60. Jubiläum klirrten die Gläser
Die Versicherungsagentur Schleich blickt auf eine echte Erfolgsgeschichte zurück

Walldorf. (run) Das Motto der Veranstaltung 
zum 60. Geburtstag der Versicherungsagen-
tur Schleich war von Beginn an klar: Wenn ein 
Versicherungsbüro über viele Jahrzehnte zur 
Bezirksdirektion reift und weiter nach Qua-
lität und Entwicklung strebt, darf dies ruhig 
einmal gefeiert werden. Und so hatten Anja 
und Christian Schleich genau die Menschen 
eingeladen, die an der Entwicklungsgeschich-
te mitgewirkt haben. Nämlich viele treue 
Kunden und ebenso verlässliche Partner. 
Entsprechend gut gefüllt waren die Direk-
tions-Räume in der Heidelberger Straße in 
Walldorf. Zu köstlichen Schnittchen mit 
Lachs, Salami und Putenbrust, frischen 
Brezeln und leckeren Kuchen genossen die 
geladenen Gäste prickelnden Sekt. Und im-

mer wieder klirrten die Gläser, um mit den 
Jubilaren anzustoßen. „Wir sind sehr froh, 
solche tollen Kunden und Partner an unserer 
Seite zu haben“, sagte Anja Schleich voller 
Freude über die großen Resonanz auf den 
Jubiläumstag.
Sogar die Walldorfer Bürgermeisterin Christiane  
Staab war gekommen, um dem Traditionsun-
ternehmen zu gratulieren. „Das freut uns sehr, 
denn wir fühlen uns mit Walldorf und seinen 
Bürgern eng verbunden“, sagte Christian 
Schleich.
Eine besonderes Hallo gab es aber bei der 
Begrüßung von Hermann Heinzler. „Er ist ein 
Kunde der ersten Stunde und hält uns und 
der Rheinland-Versicherung nun schon seit 60 
Jahren die Treue“, freute sich Anja Schleich. 

Am 1. April 1959 begann die Erfolgsge-
schichte der Agentur. Zunächst führte Grün-
der Gerhard Schleich das Versicherungsbüro 
nebenberuflich, die guten Erfolge ließen ihn 
aber rasch zum Generalagenten aufsteigen. 
Das Erfolgsrezept damals wie heute: hohe 
Fachkompetenz, am Versicherungsbedarf 
der Kunden orientierte Beratung und eine 
vertrauensvolle Betreuung.
Im Juli 2003 übergab der Gründer Gerhard 
Schleich das Unternehmen seinen Kindern 
Anja und Christian. Unter der Leitung der 
gelernten Versicherungsexperten entwickelte 
sich das Büro stetig weiter und trägt aktuell 
den Titel einer Bezirksdirektion. Heute be-
treuen die Schleichs mit ihrem Team mehr 
als 1800 Kunden.
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Immer mittwochs in Ihrer RNZ

Erstklassige Schlaf- und Bettenberatung 

bei wohnfitz 
Das Möbelhaus in Walldürn 

Walldürn. (zg) Rund ein Drittel des Lebens 

verbringen Menschen schlafend. Schlaf ist 

lebenswichtig,  er dient der  Regeneration 

und Erholung von Körper und Geist. Rücken-

beschwerden und Gelenkprobleme sind weit 

verbreitet. Sie verursachen häufig Schmer-

zen und schränken die Lebensqualität ein. 

Verstärkt oder sogar ausgelöst werden sie 

häufig durch eine nicht passende oder ver-

brauchte Bettausstattung. Für einen gesun-

den und erholsamen Schlaf sind fünf Para-

meter ausschlaggebend: die Unterfederung 

als maßgeschneiderte  Basis, die Matratze 

für den perfekten Liegekomfort, das Nacken-

kissen zur optimalen Nackenstütze, die Zu-

decke sorgt für das perfekte Klima und gute 

Luft für gesunden Schlaf. 

„Bei der Wahl des Bettes und der Ausstat-

tung des Schlafzimmers sollte man sich Zeit 

nehmen und professionell beraten lassen“, 

sagt Wolfram Fitz, der Inhaber des Möbel-

hause wohnfitz.  Zu seinem Team  gehören 

neun zertifizierte Schlafberater, die, bestens 

geschult, eine ganzeinheitliche Betrachtung 

der Personen und Raumsituationen vorneh-

men und den Kunden somit bestmöglich in 

puncto gesundem Schlaf betreuen können.  

„Die beste Matratze für alle gibt es nicht. Es 

gibt aber eine Vielzahl von Matratzen, welche 

aufgrund ihrer Verarbeitung und Gebrauchs-

eigenschaften mit in Betracht gezogen wer-

den sollten“, sagt Fitz und verweist auf die 

individuellen Bedürfnisse: „Jeder Mensch 

hat andere Bedürfnisse. Das gilt auch fürs 

Schlafen.“ Ob Federkern-, Taschenfederkern-, Box-

spring-, Kaltschaum-, Gel-, -Latex-, oder 

viskoelastische Matratzen:  „Wir finden ge-

meinsam heraus, was zu Ihnen passt“, sagt 

Fitz und fügt an, auch auf Details zu achten: 

„Wie wichtig ein passendes Kissen als op-

timale Stütze für Ihre Halswirbelsäule sein 

kann, ist uns mehr als einen Satz wert.  Und 

wie wichtig ein gutes Bettklima für den ge-

sunden Schlaf ist, wird sehr häufig unter-

schätzt.“  70 Prozent des Bettklimas wird über die Zu-

decke reguliert. Individuelle Füllungen aus 

Naturmaterialien, Daunen oder Fasern,  ab-

gestimmt auf den Wärmetyp  sorgen entwe-

der für ein trockenes, kuschelig warmes oder 

kühlendes Schlafklima. „Bei wohnfitz lassen 

wir Sie die Unterschiede gerne spüren.“ Am 

kommenden Wochenende kann man sich an 

den Schlafberatertagen über die Leistungs-

fähigkeit bei wohnfitz informieren.

wohnfitz GmbHRobert-Koch-Straße 1 
74731 Walldürn

Tel.06282/9262-0 
www.wohnfitz.de
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Besser leben in einem gesunden Raumklima

Übergabe eines Luft- und Reinigungssystems an Bürgermeister Frank Werner  

durch den HYLA-Vertriebspartner „Hohmann – besser leben“ 

Sinsheim/Angelbachtal. (hdk) Das Selbstrei-

nigungsprinzip der Natur steht Pate für das 

seit 1990 erfolgreiche Luft- und Raumreini-

gungssystem HYLA, das mit Hilfe eines pa-

tentierten Wasser-Filterkonzepts Schadstof-

fe aus Innenräumen heraus „wäscht“, und 

damit  optimale Bedingungen für gesundes 

Wohnen schafft.
Seit Anfang des Jahres hat der in der Region 

verwurzelte diplomierte Ingenieur Dominik 

Hohmann aus Angelbachtal hauptberuflich 

eine HYLA-Vertriebslizenz für die Vertriebs-

region Deutschland und Österreich inne. Am 

vergangenen Samstag stellte er das multi-

funktionale Naturfiltersystem einem gelade-

nen Publikum im Hotel Zehntscheune vor. 

Dabei überzeugte das HYLA Team von Domi-

nik Hohmann die Gäste mit einer informa-

tiven, praxisnahen Vorführung zum Thema  

Verschmutzungen in modernen Wohnberei-

chen. Schadstoffe wie Möbelausdünstungen, 

Schimmelsporen, Hausstaub, Bakterien, Al-

lergene und Viren führen zu unangenehmen 

Auswirkungen auf die Bewohner, die von 

Kopfschmerzen über  Atemwegserkrankun-

gen bis hin zu Hauterkrankungen reichen.

Welche Schwachstellen herkömmliche 

Staubsauger – ob mit oder ohne Beutel – 

aufweisen, und wie kompromisslos hingegen 

der HYLA vorgeht, wurde angesichts des auf-

gefangenen Schmutzwassers offensichtlich. 

Dank patentierter Geysir Separator Techno-

logy reduziert sich zudem das Staubaufkom-

men innerhalb weniger Wochen um etwa 80 

Prozent. Das macht das Wohnen gesünder 

und das Putzen zeitsparender.  

Erklärtes Ziel von Dominik Hohmann, selbst 

zweifacher Familienvater, ist es, Menschen – 

und dabei vor allem Kindern – mit dem  „Le-

bensqualitätverbesserungssystem“ dabei zu 

unterstützen, gesünder zu leben. Zahlreiche 

Kindergärten nutzen bereits einen HYLA und 

profitieren von dem guten Raumklima, das 

auch die Anzahl von Infektionen erheblich 

mindert. Damit auch die Jüngsten in den 

kommunalen Kindergärten in Angelbachtal 

gesunde Luft atmen können, übergab er ei-

nen HYLA an Frank Werner, Bürgermeister 

von Angelbachtal. 

(li) Dominik Hohmann (l.) übergibt ein Gerät an Frank Werner, Bürgermeister von Angelbachtal.

(re) HYLA-Teamleiter Manuel Zwecker bei der Vorführung des Luft- und Raumreinigungssystems.
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„Reiseland“ in der Heidelberger City zieht um

Ab 18. Februar ist die Filiale in das „Reiseland“-Reisebüro in Neuenheim integriert

Heidelberg. (run) Die Filiale des Reisebüros 

„Reiseland“ in der Heidelberger City zieht um. 

Das Büro in der Rohrbacher Straße 9 wird in 

die Geschäftsräume in der Brückenstraße 29 

in Neuenheim integriert. „Wir freuen uns da-

rauf, auch dort unseren Kunden den besten 

Service rund um das Thema Reisen bieten zu 

können“, sagt Büroleiterin Nina Geiger.

Bis November 2017 lief das Geschäft in der 

Heidelberger Innenstadt unter First Reisebüro 

und wurde dann als „Reiseland“ von Geiger 

weitergeführt. Auch in Neuenheim übernimmt 

die ausgebildete Tourismuskauffrau die Lei-

tung. „Wir sind ein tolles, kompetentes Team, 

das individuelle Lösungen für Reisende sucht 

und findet“, sagt sie.
Die Kommunikationswege sind dabei sehr 

verschieden. „Die meisten Kunden kommen 

natürlich vorbei, weil Ihnen der persönliche 

Kontakt wichtig ist“, sagt Geiger. Ist ein Ver-

trauensverhältnis hergestellt, sparen sich viele 

Kunden aber den Weg ins Reisebüro. „Mit vie-

len Kunden organisieren wir die Reisen telefo-

nisch oder per Mail. Das ist heutzutage sehr 

unkompliziert“, erklärt Geiger und ergänzt: 

„Wir wissen bei vielen Kunden schon, was Ih-

nen gefällt. Da wissen wir oft sofort, wonach 

wir suchen müssen und können individuell 

passende Angebote erstellen.“

Auch für die Reisebüros bieten sich durch das 

Internet ganz neue Möglichkeiten. „Unsere 

Such- und Buchungs-Systeme haben sich in 

den vergangenen Jahren enorm verbessert. 

Das kommt natürlich auch unseren Kunden 

zu Gute“, sagt Geiger. Den Mitarbeitern der 

„Reiseland“-Filialen bietet sich fast immer die 

Möglichkeit, auf besondere Angebote zuzugrei-

fen. „Das ist ein großer Vorteil, wenn man in 

einem Reisebüro seine Reise bucht“, sagt Gei-

ger und fügt einen weiteren Vorteil sofort an: 

„Wir kennen viele Reiseziele auch persönlich 

oder von Kollegen und können deshalb gezielt 

Empfehlungen aussprechen.“

Zur Reiseland Holding GmbH gehören mittler-

weile bundesweit rund 320 Reisebüros unter 

der Marke „Reiseland“.Reisebüro „Reiseland“
Brückenstraße 29, 69120 Heidelberg

Telefon: 06221/45050
heidelberg@reiseland.de

Tickets für das Volleyball-Pokal-Finale  

in Mannheim zu gewinnen

In der SAP-Arena kämpfen die besten Frauen- 

und Männer-Teams um den Titel

Mannheim. (run) Am 24. Februar 2019 mes-

sen sich die besten Volleyballteams Deutsch-

lands im großen Pokalfinale in Mannheim. 

Seit 2016 ist die SAP Arena der Austra-

gungsort des Volleyball-Spektakels und bie-

tet den rund 10 000 Zuschauern nicht nur 

hochklassigen Sport mit spannenden Final-

spielen, sondern auch ein tolles Rahmenpro-

gramm.2018 holte sich der VfB Friedrichshafen den 

Titel zum 15. Mal in seiner Vereinsgeschich-

te gegen die Volleyball-Bisons aus Bühl. 

Bei den Damen gewannen die Spielerinnen 

vom Dresdner SC die Trophäe in einem se-

henswerten Spiel auf Augenhöhe gegen den 

VC Wiesbaden. 
In den vergangenen drei Jahren fieberten 

über 34 000 Zuschauer mit den besten 

Volleyball-Vereinen beim Kampf um die Kro-

ne mit. Dieses Jahr stehen sich bei den Frau-

en der SSC Schwerin und der MTV Stuttgart 

gegenüber. Die beiden Klubs liegen in der 

Bundesliga-Tabelle auf den Plätzen eins und 

zwei. Es ist also mit einem ganz engen Spiel 

zu rechnen.Ähnlich spannend dürfte das Final-Duell bei 

den Männern werden. Die SVG Lüneburg 

und der VfB Friedrichshafen liegen in der 

Bundesliga-Tabelle auf Rang zwei und drei.

Die RNZ verlost für dieses Sporthighlight 10 x 2  

Tickets.Wer gewinnen möchte, schickt eine 

SMS an die Nummer 52020 mit RNZ GW 

Verlosung (auf Leerzeichen achten) mit dem 

Kennwort Gewinner sowie Name und Adresse 

oder ruft an unter Telefon 0137822/702382. 

Die Leitungen sind bis einschließlich Sonn-

tag, den 17. Februar, 20 Uhr, geschaltet. 

(Kosten pro SMS aus dem deutschen Mobilfunknetz 0,49 

Euro. Kosten pro Anruf 0,50 Euro aus dem dt. Festnetz. 

Anrufe aus dem dt. Mobilfunknetz ggf. abweichend).  

Die Gewinner werden benachrichtigt.
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Text Geschäftswelt klein

700 Zeichen ohne Foto

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer 

adipiscing elit. Aenean commodo ligula eget 

dolor. Aenean massa. Cum sociis natoque 

penatibus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam felis, 

ultricies nec, pellentesque eu, pretium quis, 

sem. Nulla consequat massa quis enim. 

Donec pede justo, fringilla vel, aliquet nec, 

vulputate eget, arcu. In enim justo, rhon-

cus ut, imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis pretium. 

Integer tincidunt. Cras dapibus. Vivamus ele-

mentum semper nisi. Aenean vulputate elei-

fend tellus. Aenean leo ligula, porttitor eu, 

consequat vitae, eleifend ac, enim. Aliquam 

lorem ante, dapibus in, viverra quis, feugiat 

a, tellus

Text Geschäftswelt klein

1000 Zeichen ohne Foto

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer 

adipiscing elit. Aenean commodo ligula eget 

dolor. Aenean massa. Cum sociis natoque 

penatibus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam felis, 

ultricies nec, pellentesque eu, pretium quis, 

sem. Nulla consequat massa quis enim. 

Donec pede justo, fringilla vel, aliquet nec, 

vulputate eget, arcu. In enim justo, rhon-

cus ut, imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis pretium. 

Integer tincidunt. Cras dapibus. Vivamus ele-

mentum semper nisi. Aenean vulputate elei-

fend tellus. Aenean leo ligula, porttitor eu, 

consequat vitae, eleifend ac, enim. Aliquam 

lorem ante, dapibus in, viverra quis, feugiat 

a, tellus. Phasellus viverra nulla ut metus va-

rius laoreet. Quisque rutrum. Aenean imper-

diet. Etiam ultricies nisi vel augue. Curabitur 

ullamcorper ultricies nisi. Nam eget dui. Eti-

am rhoncus. Maecenas tempus, tellus eget 

condimentum rhoncus, sem quam semper 

libero, sit amet adipiscing sem neque sed 

ipsum. N

GeschäftsWelt
Text Geschäftswelt mittel

1200 Zeichen mit 1 Foto

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer 

adipiscing elit. Aenean commodo ligula eget 

dolor. Aenean massa. Cum sociis natoque 

penatibus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam felis, 

ultricies nec, pellentesque eu, pretium quis, 

sem. Nulla consequat massa quis enim. 

Donec pede justo, fringilla vel, aliquet nec, 

vulputate eget, arcu. In enim justo, rhon-

cus ut, imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis pretium. 

Integer tincidunt. Cras dapibus. Vivamus ele-

mentum semper nisi. Aenean vulputate elei-

fend tellus. Aenean leo ligula, porttitor eu, 

consequat vitae, eleifend ac, enim. Aliquam 

lorem ante, dapibus in, viverra quis, feugiat 

a, tellus. Phasellus viverra nulla ut metus va-

rius laoreet. Quisque rutrum. Aenean imper-

diet. Etiam ultricies nisi vel augue. Curabitur 

ullamcorper ultricies nisi. Nam eget dui. Eti-

am rhoncus. Maecenas tempus, tellus eget 

condimentum rhoncus, sem quam semper 

libero, sit amet adipiscing sem neque sed 

ipsum. Nam quam nunc, blandit vel, luctus 

pulvinar, hendrerit id, lorem. Maecenas nec 

odio et ante tincidunt tempus. Donec vitae 

sapien ut libero venenatis faucibus. Nullam 

quis ante. Etiam sit amet orci eget
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Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer 

adipiscing elit. Aenean commodo ligula eget 

dolor. Aenean massa. Cum sociis natoque 

penatibus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam felis, 

ultricies nec, pellentesque eu, pretium quis, 

sem. Nulla consequat massa quis enim. 

Donec pede justo, fringilla vel, aliquet nec, 

vulputate eget, arcu. In enim justo, rhon-

cus ut, imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis pretium. 

Integer tincidunt. Cras dapibus. Vivamus 

elementum semper nisi. Aenean vulputate 

eleifend tellus. Aenean leo ligula, porttitor 

eu, consequat vitae, eleifend ac, enim. Ali-

quam lorem ante, dapibus in, viverra quis, 

feugiat a, tellus. Phasellus viverra nulla ut 

metus varius laoreet. Quisque rutrum. Aene-

an imperdiet. Etiam ultricies nisi vel augue. 

Curabitur ullamcorper ultricies nisi. Nam 

eget dui. Etiam rhoncus. Maecenas tem-

pus, tellus eget condimentum rhoncus, sem 

quam semper libero, sit amet adipiscing sem 

neque sed ipsum. N
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Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer 

adipiscing elit. Aenean commodo ligula eget 

dolor. Aenean massa. Cum sociis natoque 

penatibus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam felis, 

ultricies nec, pellentesque eu, pretium quis, 

sem. Nulla consequat massa quis enim. 

Donec pede justo, fringilla vel, aliquet nec, 

vulputate eget, arcu. In enim justo, rhon-

cus ut, imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis pretium. 

Integer tincidunt. Cras dapibus. Vivamus 

elementum semper nisi. Aenean vulputate 

eleifend tellus. Aenean leo ligula, porttitor 

eu, consequat vitae, eleifend ac, enim. Ali-

quam lorem ante, dapibus in, viverra quis, 

feugiat a, tellus. Phasellus viverra nulla ut 

metus varius laoreet. Quisque rutrum. Aene-

an imperdiet. Etiam ultricies nisi vel augue. 

Curabitur ullamcorper ultricies nisi. Nam 

eget dui. Etiam rhoncus. Maecenas tem-

pus, tellus eget condimentum rhoncus, sem 

quam semper libero, sit amet adipiscing sem 

neque sed ipsum. Nam quam nunc, blan-

dit vel, luctus pulvinar, hendrerit id, lorem. 

Maecenas nec odio et ante tincidunt tem-

pus. Donec vitae sapien ut libero venenatis 

faucibus. Nullam quis ante. Etiam sit amet 

orci eget eros faucibus tincidunt. Duis leo. 

Sed fringilla mauris sit amet nibh. Donec 

sodales sagittis magna. Sed consequat, leo 

eget bibendum sodales, augue velit cursus 

nunc, quis gravida magna mi a libero. Fusce 

vulputate eleifend sapien. Vestibulum purus 

quam, scelerisque ut, mollis sed, nonummy 

id, metus. Nullam accumsan lorem in dui. 

Cras ultricies mi eu turpis hendrerit fringilla. 

Vestibulum ante ipsum primis in faucibus 

orci luctus et ultrices posuere cubilia Curae; 

In ac dui quis mi consectetuer lacinia. Nam 

pretium turpis et arcu. Duis arcu tortor, 

suscipit eget, imperdiet nec, imperdiet ia-

culis, ipsum. Sed aliquam ultrices mauris. 

Integer ante arcu, accumsan a, consectetuer 

eget, posuere ut, mauris. Praesent adipis-

cing. Phasellus ullamcorper ipsum rutrum 

nunc. Nunc nonummy metus. Vestib
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Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer 

adipiscing elit. Aenean commodo ligula eget 

dolor. Aenean massa. Cum sociis natoque 

penatibus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam felis, 

ultricies nec, pellentesque eu, pretium quis, 

sem. Nulla consequat massa quis enim. 

Donec pede justo, fringilla vel, aliquet nec, 

vulputate eget, arcu. In enim justo, rhon-

cus ut, imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis pretium. 

Integer tincidunt. Cras dapibus. Vivamus 

elementum semper nisi. Aenean vulputate 

eleifend tellus. Aenean leo ligula, porttitor 

eu, consequat vitae, eleifend ac, enim. Ali-

quam lorem ante, dapibus in, viverra quis, 

feugiat a, tellus. Phasellus viverra nulla ut 

metus varius laoreet. Quisque rutrum. Aene-

an imperdiet. Etiam ultricies nisi vel augue. 

Curabitur ullamcorper ultricies nisi. Nam 

eget dui. Etiam rhoncus. Maecenas tem-

pus, tellus eget condimentum rhoncus, sem 

quam semper libero, sit amet adipiscing sem 

neque sed ipsum. Nam quam nunc, blan-

dit vel, luctus pulvinar, hendrerit id, lorem. 

Maecenas nec odio et ante tincidunt tem-

pus. Donec vitae sapien ut libero venenatis 

faucibus. Nullam quis ante. Etiam sit amet 

orci eget eros faucibus tincidunt. Duis leo. 

Sed fringilla mauris sit amet nibh. Donec 

sodales sagittis magna. Sed consequat, leo 

eget bibendum sodales, augue velit cursus 

nunc, quis gravida magna mi a libero. Fusce 

vulputate eleifend sapien. Vestibulum purus 

quam, scelerisque ut, mollis sed, nonummy 

id, metus. Nullam accumsan lorem in dui. 

Cras ultricies mi eu turpis hendrerit fringilla. 

Vestibulum ante ipsum primis in faucibus 

orci luctus et ultrices posuere cubilia Curae; 

In ac dui quis mi consectetuer lacinia. Nam 

pretium turpis et arcu. Duis arcu tortor, 

suscipit eget, imperdiet nec, imperdiet ia-

culis, ipsum. Sed aliquam ultrices mauris. 

Integer ante arcu, accumsan a, consectetuer 

eget, posuere ut, mauris. Praesent adipis-

cing. Phasellus ullamcorper ipsum rutrum 

nunc. Nunc nonummy metus. Vestib
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Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer 

adipiscing elit. Aenean commodo ligula eget 

dolor. Aenean massa. Cum sociis natoque 

penatibus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam felis, 

ultricies nec, pellentesque eu, pretium quis, 

sem. Nulla consequat massa quis enim. 

Donec pede justo, fringilla vel, aliquet nec, 

vulputate eget, arcu. In enim justo, rhon-

cus ut, imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis pretium. 

Integer tincidunt. Cras dapibus. Vivamus 

elementum semper nisi. Aenean vulputate 

eleifend tellus. Aenean leo ligula, porttitor 

eu, consequat vitae, eleifend ac, enim. Ali-

quam lorem ante, dapibus in, viverra quis, 

feugiat a, tellus. Phasellus viverra nulla ut 

metus varius laoreet. Quisque rutrum. Aene-

an imperdiet. Etiam ultricies nisi vel augue. 

Curabitur ullamcorper ultricies nisi. Nam 

eget dui. Etiam rhoncus. Maecenas tem-

pus, tellus eget condimentum rhoncus, sem 

quam semper libero, sit amet adipiscing sem 

neque sed ipsum. Nam quam nunc, blan-

dit vel, luctus pulvinar, hendrerit id, lorem. 

Maecenas nec odio et ante tincidunt tem-

pus. Donec vitae sapien ut libero venenatis 

faucibus. Nullam quis ante. Etiam sit amet 

orci eget eros faucibus tincidunt. Duis leo. 

Sed fringilla mauris sit amet nibh. Donec 

sodales sagittis magna. Sed consequat, leo 

eget bibendum sodales, augue velit cursus 

nunc, quis gravida magna mi a libero. Fusce 

vulputate eleifend sapien. Vestibulum purus 

quam, scelerisque ut, mollis sed, nonummy 

id, metus. Nullam accumsan lorem in dui. 

Cras ultricies mi eu turpis hendrerit fringilla. 

Vestibulum ante ipsum primis in faucibus 

orci luctus et ultrices posuere cubilia Curae; 

In ac dui quis mi consectetuer lacinia. Nam 

pretium turpis et arcu. Duis arcu tortor, 

suscipit eget, imperdiet nec, imperdiet ia-

culis, ipsum. Sed aliquam ultrices mauris. 

Integer ante arcu, accumsan a, consectetuer 

eget, posuere ut, mauris. Praesent adipis-

cing. Phasellus ullamcorper ipsum rutrum 

nunc. Nunc nonummy metus. Vestibulum 

volutpat pretium libero. Cras id dui. Aenean 

ut eros et nisl sagittis vestibulum. Nullam 

nulla eros, ultricies sit amet, nonummy id, 

imperdiet feugiat, pede. Sed lectus. Donec 

mollis hendrerit risus. Phasellus nec sem in 

justo pellentesque facilisis. Etiam imperdiet 

imperdiet orci. Nunc nec neque. Phasellus 

leo dolor, tempus non, auctor et, hendrerit 

quis, nisi. Curabitur ligula sapien, tincid-

unt non, euismod vitae, posuere imperdiet, 

leo. Maecenas malesuada. Praesent congue 

erat at massa. Sed cursus turpis vitae tortor. 

Donec posuere vulputate arcu. Phasellus ac-

cumsan cursus velit. Vestibulum ante ipsum 

primis in faucibus orci luctus et ultrices po-

suere cubilia Curae; Sed aliquam, nisi quis 

porttitor congue, elit erat euismod orci, ac 

placerat dolor lectus quis orci. Phasellus 

consectetuer vestibulum elit. Aenean tellus 

metus, bibendum sed, posuere ac, mat-

tis non, nunc. Vestibulum fringilla pede sit 

amet augue. In turpis. Pellentesque posuere. 

Praesent turpis. Aenean posuere, tor
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Lorem ipsum dolor sit amet, con-

sectetuer adipiscing elit. Aenean 

commodo ligula eget dolor. Aenean 

massa. Cum sociis natoque penati-

bus et magnis dis parturient montes, 

nascetur ridiculus mus. Donec quam 

felis, ultricies nec, pellentesque eu, 

pretium quis, sem. Nulla consequat 

massa quis enim. Donec pede justo, 

fringilla vel, aliquet nec, vulputate 

eget, arcu. In enim justo, rhoncus ut, 

imperdiet a, venenatis vitae, justo. 

Nullam dictum felis eu pede mollis 

pretium. Integer tincidunt. Cras da-

pibus. Vivamus elementum semper 

nisi. Aenean vulputate eleifend tel-

lus. Aenean leo ligula, porttitor eu, 

consequat vitae, eleifend ac, enim. 

Aliquam lorem ante, dapibus in, 

viverra quis, feugiat a, tellus. Pha-

sellus viverra nulla ut metus varius 

laoreet. Quisque rutrum. Aenean im-

perdiet. Etiam ultricies nisi vel au-
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Auch für rnz.de und Facebook buchbar

Sie eröffnen ein neues Geschäft, haben einen Tag der offenen 

Tür oder möchten sich und Ihr Unternehmen einfach mal im 

Umfeld der Rhein-Neckar-Zeitung präsentieren? Dann sind 

Sie in der GeschäftsWelt der Rhein-Neckar-Zeitung bestens 

platziert. Mit einer verkauften Auflage von knapp 79.000 Exem-

plaren und über 213.000 Lesern erreichen Sie Ihre potentiellen 

Kunden im kompletten Verbreitungsgebiet.

Stellen Sie sich mit Text und Bild unseren Lesern vor. 

Wir haben das passende Angebot für Sie. Gerne setzen sich 

unsere Medienberater mit Ihnen in Verbindung, um für Sie 

ein optimales Konzept zu erstellen.
Kontaktieren Sie unser GeschäftsWelt-Team. 

Wir beraten Sie gerne: Telefon  06221 519 -1169

E-Mail: geschaeftswelt@rnz.de
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Auch für rnz.de 
und Facebook 

buchbar

Kontaktieren Sie unser GeschäftsWelt-Team. 
Wir beraten Sie gerne: Telefon 06221 519 -1169
E-Mail: geschaeftswelt@rnz.de

Stellen Sie sich mit Text und Bild unseren über 213.000 Lesern 
vor. Wir haben das passende Angebot für Sie.  
Gerne setzen sich unsere Medienberater mit Ihnen in Verbindung, 
um für Sie ein optimales Konzept zu erstellen.


